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Введение
«К 2020  году численность 

малого   бизнеса  в   России 

должна  составить  60 - 70 %

от населения нашей страны»

В.В. Путин
На новом этапе социально-экономических и культурных преобразований в стране особенно актуальными становятся проблемы развития малого бизнеса и вовлечения молодежи в малое предпринимательство. 
Экономика любого государства, любой территориальной автономии, любого  отраслевого подразделения нуждалась, и будет нуждаться в услугах малого бизнеса. Малые организации  вместе с крупными и средними предприятиями формируют и развивают общий фон предпринимательства.

То, что малый бизнес надо развивать вообще, а в России в особенности, знают представители всех властных структур, да и рядовая общественность, особенно озабоченная своим трудоустройством. Ведь сегодня проблема занятости стала особенно острой и порой непредсказуемой. А малый бизнес как раз в данной ситуации, в обстановке особого трудового напряжения, может всячески содействовать делу занятости, проблемам разряжения ситуации, бытующей в сфере безработицы.
Обоснованность такого подхода очевидна - об этом свидетельствуют статистические данные, согласно которым в России доля налоговых поступлений от малого бизнеса в бюджеты всех уровней в среднем составляет лишь - 15%, в то время как в большинстве развитых стран с рыночной экономикой этот показатель достигает  - 70%.

Главным принципом современной рыночной экономики является многоукладность, активное вмешательство государства, использование высокопроизводительных  технологий как  основы экономического роста. В рыночной системе действует свобода предпринимательства, профессионального и потребительского выбора.

Современная экономика – это общество независимых и стремящихся к экономической  самостоятельности людей, которые собственными  усилиями готовы строить свое материальное благополучие. Именно с желания стать такими людьми начинается переход к эффективной рыночной экономике в цивилизованном, демократическом обществе. Поэтому сегодня нам необходимо перейти  к экономической активности, инициативе и самостоятельности.

Экономическая сущность предпринимательства конкретизируется в его содержании. Основным его личностным фактором является способность предпринимателя по-новому комбинировать ресурсы: рабочую силу (труд), капитал, землю с учетом передовых технологий  и требований рынка. В регулируемой рыночной экономике граждане по-разному проявляют свою экономическую активность, т.е. желание работать и зарабатывать деньги. Как утверждают психологи, достижение поставленной цели зависит в первую очередь от темперамента и характера человеческой личности. Она может быть активной или пассивной. На рисунке  представлены формы экономической активности и пассивности граждан.
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На начальной стадии своей деятельности предприниматель сталкивается со многими проблемами, для решения которых необходим жизненный опыт и умение. В данном пособие Вы можете найти  некоторые ответы на  стоящие перед Вами вопросы, рекомендации, которые   помогут  Вам сделать для себя вывод о целесообразности открытия своего дела или же, наоборот,  о неготовности решится на столь ответственный шаг.
 

 Понятие   «предприниматель»
«Предпринимать - значит, 
затевать, решиться исполнить
 какое-либо новое дело, при​ступить
 к совершению чего-либо значительного» 

В. И. Даль
Предпринимательство - это тот механизм, который помогает многим странам развивать экономику государства и решать социальные проблемы.
Направления воздействия предпринимательства на экономику страны.
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На сегодняшний день для многих россиян бизнес стал основным видом работы. В особенности тяготеет к участию в предпринимательской деятельно​сти молодое поколение. 
Предпринимательство представляет собой свободное экономическое хозяйствование в различных сферах  деятельности. 
Предприниматель - человек, который, оценив выгодность дела, берет на себя риск и ответственность, связанные с организацией нового предприятия или разработкой новых идей  или услуг, предлагаемых обществу. Это, как правило, творческий, изобретательный и энергичный человек, знающий структуру потребностей и способный их удовлетворить. 
Таким образом, суть предпринимательства заключается в умении оценить прибыльность дела и способности наиболее выгодно распределить имеющиеся ресурсы. 
Любое физическое лицо, достигшее 18-летнего возраста, имеет право заниматься предпринимательской деятельностью в установленном законом порядке индивидуально или создавать  юридические лица. 
Предпринимательскую деятельность можно классифицировать по характерным различным признакам, однако в теории и практике сложилась классификация по следующим признакам:
· формам собственности;
· законности;
· охвату территории; 

· распространению на различных территориях;
· составу учредителей;
· численности персонала и объему оборота;
· темпам роста и уровню прибыльности;
· уровню использования нововведений и др.
В рыночной экономике предпринимательство развивается на частной и государственной формах собственности. Частная собственность проявляется в форме единоличной (индивидуальной) и коллективной  (партнерской).
В России государственная собственность существует в двух видах: федеральной и субъектов РФ. Предпринимательство развивается на основе  муниципальной собственности, а так же смешанной и совместной форм собственности и собственности (100%) иностранных инвесторов.

Предпринимателям необходимо понимать, что органы государственного управления заинтересованы в развитии малого бизнеса, поскольку предпринимательство выгодно для экономики страны. Поэтому первое, о чем следует задуматься при открытии своего дела  - это организационно – правовая форма будущего бизнеса. 
Самые распространенные варианты ведения бизнеса – это:

· Индивидуальный предприниматель (ИП)
· Общество с ограниченной ответственностью (ООО)
· Акционерные общества (АО). Подразделяются на закрытые акционерные общества (ЗАО) и открытые акционерные общества (ОАО).

Кроме перечисленных существует еще множество форм ведения бизнеса. Кооперативы, партнерства, используемые в определенных сферах деятельности (обычно некоммерческой), и прочее.  
Основное отличие  ИП  от  ООО с АО в том, что в ООО и АО существует уставный капитал. При возникновении про​блем юридическое лицо отвечает перед кредиторами и госу​дарством в размере уставного капитала. Если такового не имеется (вариант ИП), то предприниматель отвечает всем своим имуществом. Помните об этом.
Индивидуальный предприниматель - хорошо, быстро, просто. Владелец бизнеса только один. От​рицательный момент — за все в бизнесе персональную ответ​ственность несете именно вы, а не организация. Часто регистрацию проводит сам предпри​ниматель. Эта форма больше подходит для небольших задач. Основная проблема — не внушает доверия контрагентам при реализации больших проектов. 
Общество с ограниченной ответственностью — самый рас​пространенный вариант. Удобен учредителям с точки зрения контроля бизнеса. Основной не​достаток: из-за простоты и дешевизны регистрации, самая популярная и распространенная форма,  считается не престижной. В отличие от него акционерное общество вы​глядит солиднее. Хотя, например, «Киришинефтеоргсинтез» тоже общество с ограниченной ответственностью, и ничего, работает, та же ИКЕА прекрасно себя чувствует. К сожале​нию, большинство фирм-однодневок также являются ООО, что не добавляет данной организационно-правовой форме доверия. Но если вы чувствуете себя достаточно уверенно и регистрируете фирму на себя, то это подходящий выбор.
Акционерные  общества: понятия, виды
Акционерным обществом (АО) признается коммер​ческая организация, уставный капитал которой разделен на определенное число акций, удостоверяющих обяза​тельственные права участников общества (акционеров) по отношению к АО (далее - обществу). Акционеры не отвечают по обязательствам общества и несут риск убыт​ков, связанных с его деятельностью, в пределах стоимо​сти принадлежащих им акций.
Общество несет ответственность по своим обязатель​ствам всем принадлежащим имуществом. Общество не отвечает по обязательствам своих акционеров.
Общество должно иметь круглую печать, содержащую его фирменное наименование на русском языке и указа​ние на место его нахождения. В печати может быть указа​но наименование общества на любом иностранном языке или языке народов РФ.
Общество должно иметь полное и вправе иметь сокра​щенное фирменное наименование на русском языке, а так​же полное и (или) сокращенное фирменное наименова​ние на языках народов РФ и (или) иностранных языках. Полное фирменное наименование общества на русском языке должно содержать полное наименование общества и указание на тип общества (закрытое или открытое).
Акционерное общество может быть открытым или за​крытым
	Акционерные общества

	Закрытое акционерное 
обще​ство
	Открытое акционерное общество

	Закрытым акционерным обществом (ЗАО) является об​щество, акции которого распределяются только среди уч​редителей или иного, заранее установленного, круга лиц. Закрытое общество не имеет право проводить открытую подписку на выпускаемые им акции либо иным образом предлагать их для приобретения неограниченному кругу лиц. Число акционеров закрытого общества не должно превышать 50. В случае если число акционеров закрытого общества превысит 50, указанное общество в течение года должно преобразоваться в открытое. Акционеры закры​того общества имеют преимущественное право приобре​тения акций, продаваемых другими акционерами этого общества, по цене предложения другому лицу. Размер ус​тавного капитала закрытого акционерного общества дол​жен быть не менее 100 МРОТ.35

	Открытым акционерным обществом (ОАО) является общество, которое вправе проводить открытую подписку на выпускаемые им акции и осуществлять их свободную продажу с учетом требований федерального законода​тельства. Акционеры открытого общества могут отчуждать принадлежащие им акции без согласия других акци​онеров общества. Число акционеров открытого общества не ограничено. Минимальный размер уставного капитала открытого общества должен быть равен не менее чем ты​сячекратной сумме МРОТ, установленного Федеральным законом от 25 декабря 1995 г. № 208-ФЗ «Об акционер​ных обществах» на дату регистрации общества.



Акционерные общества — обходятся немного дороже как в момент регистрации, так и в процессе деятельности. 
Основное преимущество акционерных обществ — их пре​стижность в глазах партнеров. 
Права и обязанности индивидуальных  предпринимателей и юридических лиц
К индивидуальной предпринимательской деятельности граждан приме​няются те же правила Гражданского кодекса, которые регулируют деятель​ность коммерческих предприятий, если иное не предусмотрено законом и иными правовыми актами. Предприниматели выступают в хозяйственных от​ношениях на тех же основаниях и с теми же правами, что и юридические ли​ца. Это означает, что индивидуальный предприниматель уравнен как в правах, так и в обязанностях с юридическим лицом.
Все предприниматели равны перед законом. Предприниматели вправе реализовывать свои товары и услуги на всей территории Российской Федера​ции. Индивидуальный предприниматель вправе избирать любое место житель​ства, а учредители коммерческой организации выбирать любое местонахожде​ние создаваемого ими юридического лица.
Каждый предприниматель имеет право самостоятельно и независимо ус​танавливать цены на свои товары и услуги. Предприниматели вправе иметь в собственности имущество, необходимое для осуществления предприниматель​ской деятельности (землю, иные природные ресурсы, деньги, здания, оборудо​вание, сырьё, материалы и т.д.). Каждый предприниматель должен иметь воз​можность доступа к любому рынку того или иного товара наравне с другими предпринимателями.
Кроме того, предприниматель должен иметь право в своих целях пользо​ваться различными видами ресурсов, принадлежащих на праве собственности другим лицам, а также государству. К таким ресурсам можно отнести: природ​ные богатства; займы, кредиты, ценные бумаги; рабочую силу; информацию.
Индивидуальный предприниматель имеет право нанимать и увольнять работников и самостоятельно устанавливать формы, системы и размеры опла​ты труда и другие виды доходов работников. При этом на наёмных работников распространяется действие трудового законодательства, социальном обеспече​нии, а в числе обязательных платежей в бюджет выплачиваются отчисления на социальное страхование в пенсионный фонд.
Таким образом, индивидуальные предприниматели выступают на рынке наравне с предприятиями как равноправные производители товаров и услуг, имея счёт в банке, свой товарный знак, обладать правом пользования банков​ским кредитом.
Законодательство не только наделяет предпринимателя правами, но и возлагает на него определённые обязанности. Обязанность предпринимателя - всегда ограничение его экономической свободы. На разных этапах существования фирмы возникают различные обязанности перед государством, обществом, партнёрами, конкурентами. 
	1 этап 
создание предпринимательской деятельности
	2   этап
производство и реализация
	3 этап

формирования результатов 
и распоряжением ими

	Обязанности  по:
· проведению государственной регистрации;
· получению лицензий и иных разрешений;
· подготовка необходимых документов для ведения бухгалтерского учёта,
финансовой и статистической отчётности;
· постановка на налоговый учёт;
· обеспечение базы, необходимой для осуществления производственной и
иной экономической деятельности.

	Обязанности  по: 
· выполнению обязательств по гражданско-правовым сделкам;
· соблюдению требований трудового законодательства;
· соблюдению норм и правил природопользования, санитарии;
· ведению бухгалтерского учёта;
· обеспечению мер противопожарной безопасности и др.
	Обязанности  по: 
· уплате налогов;
· уплата обязательных 
платежей во внебюджетные фонды;
· подача налоговых деклараций;
· иных налоговых отчётов и бухгалтерских балансов;
· предоставление статистической информации.




Предпринимательская деятельность осуществляется на свой риск и под имущественную ответственность, размер которой зависит от организационно-правовой формы предприятия в соответствии с его уставом.
Согласно ст. 24 ГК РФ, индивидуальный предприниматель отвечает по своим обязательствам всем принадлежащим ему имуществом. Причем ответст​венность с него не снимается даже после того, как он прекратит вести свою деятельность. Пока не истек срок исковой давности, кредиторы вправе взы​скать все долги за исключением имущества, перечисленного в п. 1 ст. 446 ГПК РФ. В частности, это касается предметов обихода: повседневная одежда и обувь, продукты питания. Если появится задолжность или начнется судебное разбирательство, то почти всё имущество, принадлежащее предпринимателю, подлежит взысканию.
Если индивидуальный предприниматель не в состоянии удовлетворить требования кредиторов, связанные с осуществлением предпринимательской деятельности, то по решению суда он может быть признан несостоятельным (банкротом). Это относится и к юридическим лицам. Кроме того, индивидуаль​ный предприниматель несёт ответственность за ненадлежащее исполнение за​ключённых договоров, нарушение прав собственности других лиц, нарушение антимонопольного законодательства.
Налогообложение

«Малый бизнес  - это большое

 государственное дело, и 

чем больше людей занимается

                                                               малым   бизнесом,  тем 

устойчивее экономика России»
В.В. Путин
Организации и физические лица признаются как налогоплательщики и плательщики сборов, на которых в соответствии с Налоговым Кодексом возло​жена обязанность, уплачивать соответственно налоги и (или) сборы.
При общей системе налогообложения индивидуальный предприниматель платит налоги: налог на доходы физических лиц (НДФЛ), налог на имущество физических лиц, Единый социальный налог (ЕСН) за себя, а например, общество с ограниченной ответственностью только налог на прибыль и налог на имущество. Приведём сравнение налогообложения индивидуального пред​принимателя и общества с ограниченной ответственностью в таблице:
	Налоги
	Ставки %
	Основания

	
	ИП
	ООО
	

	Налог на прибыль
	-
	24
	Статья   284 
НК РФ

	НДФЛ
	13
	-
	Статья  224 , 
п. 1  НК РФ

	ЕСН с предпринимателя (если налоговая база не превышает 100тыс. рублей)
	13,2
	-
	Статья  241,  п.3 НК РФ

	Налог на имущество 
организации
	-
	От 0,1 до 2,2
	 Статья  380,   п. 1 НК РФ

	Налог на имущество физических лиц
	От 0,1 до 2
	-
	Статья  3 п. 1 Закона РФ от 9.12.1991 № 2003-1 «О налогах на имущество физических лиц»


То есть при одинаковом доходе ООО будет платить с него 24 %, а ИП -26,2 %. Здесь у последней организации преимущество - на 2,2 %. А одно и тоже имущест​во будет облагаться у ИП по ставке 2 %, а у ООО - по 2,2 % (берем максималь​ную ставку налога). Здесь выигрывает предприниматель - на 0,2 %.
Объем налоговой отчетности при общей системе налогообложения гово​рит в пользу предпринимателя:
-ООО отчитывается по налогам раз в квартал или месяц;

- ИП представляет отчетность за себя раз в год.
В соответствии со ст. 346.11 НК РФ для индивидуаль​ных предпринимателей наряду с общей системой налогообложения предусмот​рена упрощенная система налогообложения.
Сущность упрощенной системы налогообложения заключается в том, что уплата ряда налогов налогоплательщиками, перешедшими на упрощенную систему, заменяется уплатой единого налога.
При упрощенной системе налогообложения, применяемой к ИП, происходит замена уплаты налога на доходы фи​зических лиц (в отношении доходов, полученных от осуществления предпри​нимательской деятельности), налога с продаж, налога на имущество (в отноше​нии имущества, используемого для осуществления предпринимательской дея​тельности) и единого социального налога с доходов, полученных от предприни​мательской деятельности, а также выплат и иных вознаграждений, начисляе​мых ими в пользу физических лиц, уплатой единого налога.
Единый налог исчисляется по результатам хозяйственной деятельности за налоговый период. Индивидуальные предприниматели, применяющие уп​рощенную систему налогообложения, не признаются налогоплательщиками на​лога на добавленную стоимость, за исчислением налога на добавленную стои​мость, подлежащего уплате при ввозе товаров на таможенную территорию РФ.
Налоговая ставка, предусмотренная для такого вида специального ре​жима, как упрощенная система налогообложения устанавливается:
· в размере 6% , если объектом налогообложения являются доходы; 

· в размере 15 %, если объектом налогообложения являются доходы, уменьшен​ные на величину расходов.

Создание собственного дела
«Малый бизнес  - это база для развития

                                                                            предпринимательской    активности 
и основа для расширения среднего класса»

Д.А. Медведев 
Совет первый: определяем идею и цель

Предпринимательская идея -  это потенциальная возможность и необходимость самореализации индивидуума для решения собственных целей путем удовлетворения потребностей других.

Предпринимательская деятельность как процесс как раз и начинается с идеи, которая при определенных условиях реализуется в конкретный предпринимательский проект, который должен базироваться на принципе: найти потребность и удовлетворить ее.

Без поставленной ближайшей (тактической) и отдаленной (стратегической) цели нечего и думать (хотя думать, конечно, можно) пускаться в плавание по морю, называемому предпринимательством, где вас ожидают рифы и штормы (риски), а может накрыть и « девятый вал» (банкротство).

Невозможно заниматься предпринимательством, не зная реально достижимой цели, которая была бы понятна и подчиненным, и потребителям результатов вашей деятельности (товаров, услуг). Цель должна быть четко сформулирована самим предпринимателем, руководителем фирмы, чтобы ее довести до всех сотрудников, которые воплощают цель в конкретные результаты труда.

Приступая к созданию собственного дела, целесообразно помнить следующее:

1.  К цели ведут только ясные цели.

Следовательно, формулировка цели должна содержать:

 а) количественные показатели, которые фирма должна достичь,  учитывая поведение конкурентов, покупателей, сегмент рынка, рыночные ниши;

б)  срок (или этапы)   в течение которого цель должна быть достигнута; 

в)  результаты, которые получит фирма и сотрудники;
г)  привлечение известных  ответственных исполнителей;
д) определение затрат на достижение  цели и условий   ее осуществления.

 2.      Чем ближе цель, тем больше она мобилизует.

Вопрос в управлении предпринимательской фирмой: диалектическое сочетание тактики и стратегии.

3. Цель (или цели) фирмы должна быть сконцентрирована на самом важном – ваши товары должны удовлетворить потребность (потребности), неудовлетворенную другими товарами. Если данная потребность уже удовлетворена, то необходимо возбудить спрос на вашу продукцию другими средствами  (мерами), т.е.  сформировать новый спрос, новый рынок.

4.     Цели нужно соизмерять с возможностями фирмы, с ее техническим, интеллектуальным, кадровым, финансовым уровнем и сырьевыми возможностями.

5. Цель необходимо конкретизировать в мероприятиях, при этом должно быть понимание целей и мероприятий другими сотрудниками, т.е.  они должны быть убеждены в целесообразности достижения этой цели.


Организация собственного дела при наличии соответствующих, финансовых и других возможностей может быть осуществлена посредством следующих форм: приобретение (покупка) предприятия (бизнеса), аренда предприятия в целом как имущественного комплекса, используемого для осуществления предпринимательской деятельности, применение метода франчайзинга и учреждение собственного дела в определенной организационно-правой форме.
Совет второй: выбираем профессию


Для того чтобы начать свое собственное дело, человек должен стремиться получить образование, которое ему будет необходимо при осуществлении предпринимательской деятельности. Характерными для предпринимательства являются профессии:

· экономист (экономист участвует в составлении планов выпуска продукции, планирует основные показатели производственного цикла, рас​считывают расход материалов, себестоимости продукта, прибыли, занимается повышением производительности труда);

· менеджер  (управляющий) – человек, профессионально осуществляющий организационно-управленческую деятельность. Многие предприниматели (особенно в малом бизнесе) являются одновременно и менеджерами
· юрист (на предприятиях и в организациях осуществляет претензионно - исковую деятельность, участвует в урегулировании претензий в досу​дебном порядке, составлении обоснованных ответов на претензии и от​зыв на исковые заявления);

· бухгалтер (выполняет работу по различным участкам бухгалтерского учета, фиксирует состав и источники хозяйственных средств, ведет учет
основных средств, товарно-материальных ценностей, затрат на производство, результатов финансово - хозяйственной деятельности, расчеты с поставщиками и заказчиками).


Перечисленные профессии Вы можете получить в учебных заведениях г. Кост​ромы:

1) Костромской Государственный Технологический Университет  (КГТУ);

2) Костромской Государственный Университет им. Н.А. Некрасо​ва;

3) Костромская Государственная Сельскохозяйственная Академия;

4) Современная Гуманитарная Академия (СГА);

5) Костромской Лесомеханический колледж;

6) Костромской Политехнический колледж;

7) Костромской Торгово-экономический колледж;

8) Костромской Механико-технологический колледж;

9) Костромской Технологический техникум;

10) Костромской Автотранспортный техникум;

11) Костромской Энергетический техникум им. Ф.В. Чижова;

Совет третий: выбираем предмет деятельности


Для того чтобы открыть свое дело, следует определить предмет деятель​ности, найти ту нишу, в которой удастся заработать. Круг предпринимательской деятельности для развития экономических условий можно представить в виде секторов, которые способны приносить прибыль. Каждый сектор предпринимательской деятельности, как источник получения прибыли, состоит из работ, услуг, способов использования имущества и различных форм торговли.

[image: image3]
Выделяют три основных сферы предпринимательской деятельности: 
· производство;

· торговля;

· услуги.


Производство - относится к числу самых сложных, серьёзных, общественно необходимых и в то же время трудных видов бизнеса. В центре производст​венного предпринимательства лежит изготовление, создание вещей, товаров, работ, информации, подлежащие по​следующей реализации потребителям. Для того чтобы изготовить продукцию, товары предпринимателю необходимы оборотные средства в виде материалов, из которых изготовляется продукция, и энергии, необходимой для обработки материалов. Кроме того, в производстве могут понадобиться полуфабрикаты, т.е. готовые составные части, которые будут использоваться при изготовлении товара. Их придётся приобрести у собственников оборотных средств.


Далее для производства необходимы рабочие помещения, машины, обо​рудование, инструменты, приборы. Производство требует привлечения наём​ных работников. Другие расходы: хранение и транспортирование материалов и готовой продукции, ремонт оборудования и помещений.


Торговля - связана с куплей-продажей товаров, товарообменными, товар​но-денежными операциями. Предприниматель закупает товар у обладателя товаров, чаще всего у производителя. Оплачивает за купленный товар его соб​ственнику денежную сумму. Торговое предпринимательство включает поиск, закупку товаров любого вида и типа, обеспечение его сохранности, транспор​тировку, доставку в торговую точку, продажу товара и продажное, а иногда и послепродажное обслуживание покупателя, например доставку на дом, уста​новку, устранение дефектов. Торговля включает и документальное оформление торговых сделок. Кроме того, потребуются средства на аренду, содержание торгового помещения и оборудования, оплату труда наёмных работников.


Этот вид бизнеса привлекает возможностью продать товар по цене на​много более высокой, чем он куплен, и получить, тем самым высокую прибыль. 


Услуги - это предпринимательская деятельность, направленная на удов​летворение потребностей других лиц, за исключением деятельности, осуществ​ляемой на основе трудовых правоотношений. Под услугами подразумевается профессиональное выполнение каких-либо работ за определенную плату, на​пример, строительные работы, медицинские и информационные услуги, дос​тавка товаров, ремонт бытовой техники и многое другое. Оказание услуг тесно взаимосвязано с производством и торговлей, которые также требуют привле​чения материалов для выполнения работ, наёмного труда, оборудования, инст​рументов, помещения.


Преимущественное место в данных сферах предпринимательской дея​тельности занимают индивидуальные предприниматели, осуществляющие дея​тельность без образования юридического лица, и малые предприятия, которые являются субъектами малого предпринимательства. «Малое» свидетельствует всего-навсего о небольших размерах предприятия по численности работающих, объёму хозяйственного оборота и другим параметрам деятельности, устанавли​ваемым в законодательных актах и постановлениях Правительства. 


Анализируя работу малых предприятий Костромской области, можно сде​лать следующий вывод: особо привлекательны для  костромских бизнесменов сфера торговли и общественного питания.  В данной сфере за​няты 65% индивидуальных предпринимателей Привлекательна эта сфера для малого бизнеса тем, что не требует больших стартовых затрат и обеспечивает быструю отдачу от вло​жений.


Следующими по распространенности среди объектов малого предприни​мательства являются промышленность и строительство. 
Совет четвертый: пишем бизнес-план

Одно из ведущих мест в деятельности предпринимателей, как на стадии создания собственного дела, так и на стадии функцио​нирования предпринимательской организации занимает разра​ботка плана мероприятий по созданию собственного дела с ука​занием конкретных функций (задач), которые необходимо вы​полнить к определенному сроку, а затем — краткосрочных и долгосрочных планов развития, чтобы добиться поставленной цели. Основную роль в процессе бизнес - планирования, как пра​вило, играют разработка и реализация бизнес-плана предприни​мательского проекта, бизнес-плана развития организации.
Научно разработанный бизнес-план является в руках предпри​нимателя тем компасом, который позволяет ему найти свой путь в бушующем море бизнеса и без больших потерь привести свой корабль (бизнес) к желанному берегу удачи.
Бизнес-планирование на нынешнем этапе развития экономи​ки имеет определенные особенности, которые предпринимате​лям необходимо учитывать при разработке планов развития орга​низации:
· при планировании своей деятельности предприниматели, прежде всего, должны учитывать такие факторы, как нестабиль​ность экономического развития, меняющиеся правила хозяйствования;
· относительная незащищенность предпринимателей от вне​шней среды, зачастую весьма агрессивной, требует от предпринимателей при разработке бизнес-планов более обоснованно учитывать неопределенность исхода предприниматель​ской деятельности;
· при разработке бизнес-плана необходимо учитывать все внешние факторы и определять их влияние на все разделы бизнес - плана количественно;
· российские предприниматели должны уметь сами рассчитывать количественные параметры всех разделов бизнес-плана учитывать конкурентные возможности партнеров;
· российским предпринимателям не следует завышать свои при​тязания, учитывая определенную непредсказуемость принятия решений органов государственной власти.

Бизнес-план — это документ, в котором дается описание ос​новных разделов развития организации на конкурентном рынке с учетом собственных и заемных финансовых источников, матери​альных и кадровых возможностей и предполагаемых рисков, воз​никающих в процессе реализации предпринимательских проек​тов. Бизнес-план — это документ, который позволяет ответить на вопрос: «Стоит ли вообще вкладывать денежные средства (капи​тал) в этот проект и принесет ли доход (прибыль) его реализа​ция?» Научно обоснованный бизнес-план должен быть количест​венным и качественным ориентиром, как для самого предприни​мателя, так и для его партнеров и кредиторов.
Следовательно, бизнес-план — это экономически обоснован​ный аналитический документ, показывающий реальность плани​руемого дела (проекта). Вместе с тем бизнес-план выступает как средство действенной рекламы для будущих инвесторов, партне​ров. Поэтому он должен быть написан деловым языком, понятным финансистам, банкирам, партнерам по бизнесу. Количественная информация, характеризующая разделы бизнес-плана, должна быть четкой, емкой, но в то же время относительно краткой. Объем бизнес-плана зависит от цели (проекта), но главное — он должен конкретно характеризовать и конечную цель, и все направления деятельности, в результате реализации которых будет обеспечено достижение цели. Как правило, бизнес-план разрабатывается на 3—5 лет, но на первый год он должен быть конкретным плановым документом.
Конечно, структура бизнес-плана определяется спецификой вида деятельности, размером фирмы, целью разра​ботки бизнес-плана, которую должны соблюдать (заполнять), например, субъекты малого предпринимательства, желающие получить по лизингу оборудование. 
Очевидно, что чем крупнее организация, чем сложнее ее фи​нансовая деятельность, тем полнее и обоснованнее должна быть разработка разделов плана, соответственно бизнес-план неболь​шого предприятия по составу, структуре и объему может быть значительно проще.
Состав и структура бизнес-плана зависят также от размеров предполагаемого рынка сбыта, наличия конкурентов и перспек​тив роста создаваемого предприятия, поскольку, чем крупнее ры​нок сбыта, тем большее количество его сегментов необходимо учитывать, а при большом количестве конкурентов требуется изу​чение наиболее крупных из них, их товаров и услуг, а, следова​тельно, и усложнение структуры бизнес-плана. Особенно важные для предприятия сегменты рынка или наиболее важные конку​ренты для более пристального изучения могут быть вынесены в особый раздел плана.
При создании собственного дела предприниматель должен со​ставить бизнес-план и предусмотреть в нем следующие разделы:
1. общая характеристика организации (резюме);
2. характеристика товаров (услуг);
3. рынок сбыта товаров (услуг);
4. конкуренция на рынках сбыта;
5. план маркетинга;

6. план производства;

7. организационный план;
8. риски в деятельности;

9. финансовый план;
10. приложения.
Регистрация фирмы
Все посчитано. Считать и пересчитывать больше нет смысла. Кроме того, время всегда против  вас.       Тают деньги, бизнес-идея  устаревает,  решимость  улетучивается. Пора регистрировать предприятие.
После определения формы собственности пора переходить непосредственно к регистрации. 
Главный  документ, определяющий  правила  регистрации юри​дических лиц и индивидуальных предпринимателей, — Федеральный закон «О государственной реги​страции юридических лиц и индивидуальных  предпринимателей» № 129-ФЗ от 8 августа 2001 г. — вступил в силу с 1 июля 2002 г. 
1. Для того, чтобы зарегистрироваться в качестве индивидуального предпринимателя необходимо предоставить в регистрирующий орган (ИФНС РФ по г. Костроме) в соответствии со ст. 22,1 НК РФ следующие документы:

- заявление, составленное по установленной форме;
- документ, подтверждающий уплату государственной пошлины;
- паспорт (подлинник и копия)

- вид на жительство, если предприниматель – иностранец или лицо без гражданства.
    Государственная регистрация осуществляется в срок не более чем 5 рабочих дней со дня предоставления документов в регистрирующий орган. После чего заявителю выдается свидетельство о государственной регистрации предпринимателя без образования юридического лица с указанием вида деятельности. 
2. После регистрации индивидуальный предприниматель ставиться на учет:

- в налоговую инспекцию по месту жительства

- в фонд обязательного медицинского страхования

- в пенсионный фонд по месту жительства

- в фонд социального страхования

Для осуществления некоторых видов предпринимательской деятельности требуется специальное разрешение  (лицензия). Их перечень содержится в ст. 17 ФЗ от 08.08.2001 «О лицензировании отдельных видов деятельности».

 При регистрации юридического лица необходимо:
· подготовить документы на  регистрацию  (заявление о го​сударственной регистрации, решение о создании пред​приятия,  устав,  учредительный договор,  документ об упла​те государственной пошлины). При одном собственнике  учредительный договор не нужен;
· при необходимости открыть накопительный счет;
· сдать документы на регистрацию;

· получить документы о регистрации;
· встать на учет в фонды: Пенсионный (ПФ), Социально​
го страхования (ФСС), территориальный Фонд обязательного медицинского страхования (ОМС). 
· открыть расчетный счет предприятия;
· известить налоговую инспекцию, ФСС, Пенсионный
фонд и Фонд ОМС об открытии расчетного счета;
· при необходимости — получить лицензию на ведение дея​тельности.
3.   После принятия решения о регистрации понадобятся учредительные документы:
· решение о создании  предприятия. Оно может называться
протоколом № 1 собрания учредителей;

· устав предприятия;

· учредительный договор. Данный договор понадобится, если учредителей более одного.

Начальный капитал или где взять деньги?


Не секрет, что прежде чем начать бизнес, нужно иметь на него деньги. Те ниши бизнеса, в которых пока не тесно: фитнес-клубы или детские садики, требуют серьезного начального капитала. Однако и для реализации не слишком дорогостоящего бизнес-проекта тоже потребуются вложения.


Существует три источника доходов, которые могут быть использованы как Ваш начальный капитал это:    
- собственные средства;
- средства инвесторов (спонсоров),
- заёмные средства (кредит).

Собственные средства

 Собственными средствами могут быть: технологическое обо​рудование и оргтехника, транспорт, ценные бумаги, право на что-то (на уча​сток земли, здание, сооружение) или просто деньги. Однако этих средств может оказаться недостаточно для начала и развития деятельности.

Средства инвесторов

Если Вы привлекаете внешнего инвестора (спонсора), то Вам нет необхо​димости возмещать привлеченные средства, но при этом Вы отдаёте долю сво​его участия и вынуждены отказаться от единоличного принятия решений и распределения прибыли. Если на определённом этапе развития бизнеса Вы решитесь на его продажу, то реальная стоимость доли участия внешнего инве​стора может оказаться значительно существенней суммы процентов по креди​ту.

Заёмный капитал

Заёмный капитал - это кредиты, обычно банковские, предполагающие их погашение в установленные сроки. Обычно за пользование кредитом взимаются проценты. Процентная ставка является отражением оценки риска со стороны кредитора. Чем выше считается риск, тем выше про​центная ставка. Процент по кредиту - это затраты, напрямую уменьшающие прибыль, поэтому, занимая, будьте осторожны. Убедитесь, что доходы, полу​чаемые от использования кредита, превышают расходы по его обслуживанию. В настоящее время проблем с кредитованием нет - в любом банке имеется своя «программа кредитования малого бизнеса». Банк может быть заинтересован в использовании Вашего приобретения в качестве обеспечения кредита. Наличие списка расходов на бизнес, основанных на точных цифрах, облегчит рассмот​рение вопроса о выделении кредита. Если нет средств на приобретение необходимого имущества, можно вос​пользоваться лизингом (финансовой арендой). Данная форма финансирования осуществляется через лизинговую компанию, приобретающую для третьего ли​ца право собственности на имущество и отдающего его в аренду на определён​ный срок. Для предприятия-арендатора необходимость привлечения к сделке лизинговой компании вызвана отсутствием финансовых ресурсов для приоб​ретения основных средств и сложностью получения долгосрочных ссуд. Пред​метом финансовой аренды могут быть любые неупотребляемые вещи, исполь​зуемые для предпринимательской деятельности, кроме земельных участков и других природных объектов. Лизинг является эффективной формой финанси​рования вложений на приобретение основных средств. Лизинг позволяет фир​ме использовать в денежном обороте средства другого предприятия на долго​срочной основе.


Различают финансовый и оперативный лизинг. Договорные отношения, при которых имущество передаётся арендатору на срок, существенно меньший нормативного срока службы имущества, что предполагает возможность сда​вать это имущество в аренду неоднократно в течение срока его службы, отно​сятся к оперативному лизингу.


Финансовый лизинг - вид лизинга, при котором лизингополучатель обя​зуется приобрести в собственность указанное лизингополучателем имущество у определённого продавца и передать его лизингополучателю в пользование за плату.


Лизинг можно рассмотреть как форму долгосрочного кредитования по​купки. Так как лизинговая компания полностью оплачивает основные средства по поручению фирмы - лизингополучателя за счёт собственных средств, то к ней переходит право собственности на предмет покупки. Лизинговые платежи включаются в себестоимость продукции, товаров, работ, услуг, произведённых лизингополучателем.

Недоступность финансовых ресурсов является серьезной проблемой в развитии малого бизнеса, это снимает предпринимательскую активность насе​ления, не дает стимула к развитию малых производств.
 Преимущества и недостатки малого предпринимательства 
        Анализируя зарубежный и отечественный опыт развития малого предпринимательства, можно указать на следующие преимущества малого предпринимательства: 
· более быстрая адаптация к местным условиям хозяйствования; 
· большая свобода действий субъектов малого предпринимательства;
·  гибкость и оперативность в принятии  и выполнении принимаемых решений;
·  относительно невысокие расходы при осуществлении деятельности, особенно затраты на управление; 
· большая возможность для индивидуума реализовать свои идеи, проявить свои способности; 
· более низкая потребность в первоначальном капитале и способность быстро вводить изменения в продукцию и процесс производства в ответ на требования местных рынков; 
· относительно более высокая оборачиваемость собственного капитала и др.

       Собственники малых предприятий более склонны к сбережениям и инвестированию, у них всегда высокий уровень личной мотивации в достижении успеха, что положительно сказывается в целом на деятельности предприятия. Субъекты малого предпринимательства лучше знают уровень спроса на местных (локальных) рынках, часто товары производят по заказу конкретных потребителей, дают средства к существованию наемным работникам. Малые предприятия способствуют занятости большего количества работников по сравнению с крупными предприятиями, тем самым содействуют подготовке профессиональных кадров и распространению практических знаний.

В тоже время субъектами малого предпринимательства свойственны и определенные недостатки, среди которых  следует выделить самые существенные:
· более высок уровень риска, поэтому высока степень неустойчивости положения на рынке;
·  зависимость от крупных компаний;
·  недостатки в управлении делом;
·  слабая компетентность руководителей; 
· повышенная чувствительность к изменениям условий хозяйствования; трудности в заимствовании дополнительных финансовых средств и получении кредитов;
·  неуверенность и осторожность хозяйствующих субъектов  при заключении договоров (контрактов) и др.

Конечно, недостатки и неудачи в деятельности субъектов малого предпринимательства определяются как внутренними, так и внешними причинами, условиями функционирования малых предприятий. Как показывает опыт, большинство неудач малых фирм связано с отсутствием опыта управления или профессиональной некомпетентностью собственников малых и средних предприятий.


Необходимо  запомнить, что успеха в бизнесе обычно добиваются те кто
· одержим идеей;
· уверен в се​бе; 
· решительны;
· коммуникабелен;
· способен подобрать нужную команду, 


 Маловероятно что​бы успех в бизнесе сопутствовал  бы людям подозрительным, далеким от романти​ческих устремлений, нетерпимым к чужому мнению и не утруждающим себя аналитической работой. И уж точно предпринимательство не для тех, кто ле​нив и замкнут, кто не любит учиться и пополнять свои знания, кто не способен к творчеству и не обладает фантазией, лишен самолюбия и уважения к себе. Для более детального анализа мы предлагаем Вам следующие тесты.
Тест  № 1

Каковы психологические способности предпринимателя?

Каждому из нас приходится оценивать других. Быть при этом объективным удается не всем. Предлагаемый тест выявит, насколько вы разбираетесь в психологии, умеете реально оце​нивать людей или можете заблуждаться.
1. Те, кто всегда придерживается правил хорошего тона:
а)  вежливы, приятны в общении;

б)  хорошо воспитаны;

в)  скрывают свой истинный характер.

2.  Вы знаете супружескую пару, которая никогда не ссорит​ся. По-вашему, они:

а)  счастливы;

б) равнодушны друг к другу;

в) доверяют друг другу.

3. Вы впервые видите человека, и он сразу начинает расска​зывать вам анекдоты. Вы решите, что он:

а) остряк;

б) чувствует себя неуверенно и таким образом пытается выйти из этого состояния;

в) хочет произвести на вас приятное впечатление.

4. Вы говорите с кем-то на интересную тему, ваш собеседник  при этом бурно жестикулирует. Вы считаете, что он:

а)  волнуется;
б) неискренен.
5. Вы решили лучше узнать кого-то из своих знакомых. Для этого, по-вашему, надо:

а) пригласить его в компанию;

б) понаблюдать за ним со стороны, когда он чем-то занят.

6.  Кто-то в ресторане дает большие чаевые. Вы убеждены, что:
а) он хочет произвести 
впечатление; 
б) ему нужно расположение официанта; 
в) это от щедрости души.

7.  Если человек никогда не начинает разговор первым, то он:
а) скрытничает;

б) слишком робок;

в) боится быть непонятым.

8.  По вашему мнению, низкий лоб человека означает:
а) низкий интеллект;

б) упрямство;

в) ничего не означает.

9. Что вы думаете о человеке, который  не      смотрит другим в глаза?

а) у него комплекс неполноценности;

б) он неискренен;

в) он слишком рассеян.

10.  Высокообеспеченный человек все время покупает деше​вые вещи. Вы думаете, что он:   

а) бережлив; 
б) скромен;  
в) скуп.
Подсчет баллов
	Вопрос 
	1 
	2 
	3 
	4 
	5 
	6 
	7 
	8 
	9 
	10 

	а 
	2 
	2 
	1 
	4 
	1 
	4 
	2 
	1 
	1 
	4 

	б
	4 
	1 
	2 
	1 
	2 
	1 
	4 
	2 
	4 
	2 

	в 
	1 
	4 
	4 
	— 
	— 
	1 
	1 
	4 
	2 
	1 


От 35 до 40 баллов. Вам довольно легко составить свое мнение о человеке. Вы считаете, что достаточно присмотреться к любому незнакомцу и вы уже знаете о нем почти все. Более того, вы можете сразу же сообщить ему свое мнение, так как абсолютно уверены в своей правоте.

Однако, вполне возможно, что вы судите слишком стерео​типно. То, что вам нравится в людях в первую секунду (внешняя красота или модная одежда), необязательно свидетельствует о положительных качествах самого человека. Ваши поспешные негативные оценки могут быть обусловлены тем, что у психологов называется "эффектом переноса": вы не приемлете в других то, что вам не нравится в себе самом.

Рекомендуем вам не особо полагаться на первое впечатле​ние, а узнать человека лучше. Даже если вы уверены в том, что распознали его, следует ли так прямолинейно выражать свое мнение?

От 26 до 34 баллов. Вы умеете объективно оценивать окру​жающих. Скорее всего, вы обладаете определенным психоло​гическим чутьем, которое дает вам возможность "угадывать" черты характера людей, с которыми приходится общаться. У вас развита интуиция, обладаете способностью экспресс-анализа. После фундаментальной подготовки из вас вышел бы хороший психолог.

Вы не позволяете себе попадать под чужое влияние и нико​гда не принимаете на веру чужое мнение. Вы умеете устанав​ливать межличностный контакт и "считывать" информацию с собеседника. Но наряду с этим вам присуще и чувство такта: вы сначала думаете, а уже потом высказываете свое мнение о людях — это очень ценно. Вы предпочитаете сами оценивать человека, нежели полагаться на чужие оценки. Еще одна важная черта: если вы поймете, что ошиблись в оценке человека, то не побоитесь признать это и изменить свое мнение.

От 16 до 25 баллов. Вы, как правило, не уверены в своем мнении и довольно легко соглашаетесь с чужой точкой зрения. Возможно, это связано с заниженной самооценкой - вы боитесь повторить негативный опыт и ошибиться снова. Это может быть связано и с тем, что вы еще не полностью изучили свои способ​ности к разгадыванию характера другого человека. Таким обра​зом, ваша наблюдательность работает не на полную мощность. Старайтесь быть  контактным и доверять себе, и у вас все обязательно получится.

От 10 до 15 баллов. Вы часто готовы поверить первому встреч​ному. О людях предпочитаете судить преимущество по внешним признакам. Когда же впоследствии оказывается, что ваша оценка далека от истины, вы недоумеваете и переживаете.

Ваше первое впечатление об окружающих довольно часто бывает поверхностным и неточным. Вам следует внимательнее присматриваться к людям, быть спокойнее и не торопиться с оценками.

Тест  № 2  
Какова сила духа предпринимателя?

1.Могли бы вы оставить постоянную, но малооплачиваемую работу ради краткосрочного, но выгодного контракта?

А) да;

Б) зависит от суммы контракта;

В) нет.

2. Как вы ведете себя, когда дорогу вам перебегает черная кошка?
А) иду вперед, потому что не верю в приметы;

Б) сплюну через левое плечо и продолжу путь; 
В) сверну с дороги.

3. Как вы реагируете на оскорбление?
А) замыкаюсь в себе;

Б) вступаю в конфликт;

В) делюсь своей обидой с человеком, который готов мне посочувствовать.


4. Что для вас означает праздничный вечер в кругу семьи?
 А) терпимое времяпрепровождение,  если нет     лучшего варианта;

Б) возможность отдохнуть;

В) отличное время для общения с близкими.

5. Какие ощущения вызывают у вас фильмы ужасов?
А) они приятно щекочут нервы;

Б) никаких;

В) отвращение и страх.

6.  Как вы относитесь к начальству?
А) спокойно;

Б) неприязненно;

В) очень уважительно.

7.  Воспоминания о первой любви:
А) согревают мне душу;

         Б) не вызывают особых чувств;
В) пробуждают сожаление.
Подсчет баллов
	Вопрос 
	1 
	2 
	3 
	4 
	5 
	6 
	7 

	А 
	1 
	1 
	3 
	3 
	1 
	2 
	2 

	Б 
	2 
	2 
	1 
	2 
	2 
	1 
	1 

	В 
	3 
	3 
	2 
	1 
	3 
	3 
	3 


От 7 до 10 баллов. Вы вполне решительный, уверенный в себе и значительный в глазах окружающих человек. Вы не боитесь трудностей и умеете отстаивать свои права. Если вы руководитель, то, скорее всего, авторитарного типа. У вас можно поучиться тому, как добиваться своего. В отношениях с деловыми партнерами, коллегами, друзьями для вас главное — справед​ливость. Правда, кое-кто считает вас толстокожим и временами чересчур прямолинейным. Может быть, вы действительно даете для этого повод?
От 11 до 15 баллов. Вы спокойный и адекватный человек, вы умеете дать объективную оценку себе и другим. Неприятности не выбивают вас из колеи, вы способны трезво их анализировать. Скорее всего, вы заранее просчитываете шансы и действуете разумно.

От 16 до 21 баллов. Вы, скорее всего, склонны, остро пере​живать неприятности и неудачи. Известия о непредвиденных событиях могут вогнать вас в длительную депрессию. В таких ситуациях вы предпочитаете все пускать на самотек.

Тест  № 3

Бедный или богатый предприниматель
(не в материальном смысле, а по состоянию души)
1.Всегда ли вы можете точно сказать, сколько у вас при себе денег?

А) трудный вопрос; 
Б) как правило, могу;
 В) всегда.

2.С какой целью вы чаще всего заходите в магазин?

А) увидеть что-нибудь интересное и порадовать себя не​ожиданной покупкой;

Б) за конкретной покупкой; 
В) прицениться.

3.Насколько  полна ваша  "кубышка"  банковский счет, пластиковая карта или копилка, где вы храните деньги?

А) у меня нет особых сбережений;

Б) стараюсь не растрачивать накопленные деньги;

В) мои накопления увеличиваются ежемесячно.

4.Подаете  ли  вы  милостыню?
А) частенько;

Б) иногда;

В) никогда — милостыней не решить проблемы бедности.

5.Любите ли вы делать подарки?

А) всегда радуюсь, когда мой подарок производит впечатление;

Б) только близким людям;

В) выбор подарка — нелегкое для меня дело.

6.Случалось ли вам тратиться без толку?

А) такое случается со всякими, и я в этом смысле не исклю​чение;

Б) случалось, но речь шла о небольших суммах; 
В) такие случаи были, и я до сих пор вспоминаю о них с огорчением.

7.Экономите ли вы электроэнергию?

А) такая экономия — проявление мелочности; 
Б) стараюсь, но не всегда; 
В) постоянно.

8.Охотно ли вы даете в долг?

А) хорошим знакомым даю без колебаний; 
Б) да, если уверен, что долг будет возвращен; 
В) стараюсь уклониться от этого.

9.
Часто ли вы едите деликатесы?
А) уж не отказываю себе;

Б) не слишком часто;

В) деликатесы — праздничная еда.

10.
Что для вас самое важное при покупке одежды?
А) ее престижность и модность;

Б) практичность; 
В) цена.

Подсчет баллов
	Вопрос 
	1 
	2 
	3 
	4 
	5 
	6 
	7 
	8 
	9 
	10 

	А 
	1 
	1 
	1 
	1 
	1 
	1 
	1 
	1 
	1 
	1 

	Б 
	2 
	2 
	2 
	2 
	2 
	2 
	2 
	2 
	2 
	2 

	В 
	3 
	3 
	3 
	3 
	3 
	3 
	3 
	3 
	3 
	3 


Менее 15 баллов. У вас широкая душа. Вы умеете радоваться жизни и поднимать настроение окружающим, когда у вас есть деньги, правда, бывают они у вас далеко не всегда. Так что чуть больше осмотрительности вам не повредит. Формулу богатства для таких, как вы, когда-то вывел Бенджамин Франклин: "Тратьте меньше, чем зарабатываете, — вот вам и философский камень".

От 15 до 20 баллов. Вам не свойственны ни расточительность, ни излишняя скупость. Скорее всего, вы хорошо умеете плани​ровать личный и семейный бюджет. Вы отличный клиент для любого банка. Можно поздравить и ваших деловых партнеров: вы редко даете обещания, но всегда держите слово, особенно в делах, связанных с деньгами. Вы заслуживаете финансового благополучия.

Больше 20 баллов. Вы расчетливы, экономны, даже скупо​ваты. И всегда стараетесь избегать риска. Подобный образ жизни оберегает вас от лишних расходов, но, увы, не сулит большого удовольствия.

Постарайтесь быть более раскованными, выделяйте в своем бюджете отдельной строкой средства на приятные мелочи. И обязательно расходуйте эти деньги — это и есть то, что называется вкусом к жизни.
Краткий словарь 
Акционер - это владелец акций (вид ценных бумаг), которые закрепляют права на получение части прибыли акционерного общества в виде дивидендов, на участие в управление акционерным обществом и на часть имущества пред​приятия, оставшегося после его ликвидации.
Акция - эмиссионная ценная бумага, закрепляющая права ее держателя (акционера) на полученные части прибыли акционерного общества в виде дивидендов, на участие в управлении, на часть имущества, остающегося после ликвидации акционерного общества.

Акционерное общество закрытого типа – акции в обществе такого типа распределяются между акционерами и в открытую продажу не поступают.
Агент  торговый – лицо, действующее от имени фирмы и выполняющее одну или несколько из числа следующих функций: выявление потенциальных клиентов, налаживание коммуникации, осуществление сбыта, организация обслуживания, сбор информации и распределение ресурсов.

Агрессивные ценные бумаги – ценные бумаги, обеспечивающие быстрый рост капитала.

Аудит – изучение, анализ, контроль денежного состояния предприятий, организаций, фирм, их доходов и расходов, прибыли и выработка советов по улучшению хозяйственной деятельности, Такой анализ выполняют квалифицированные специалисты в области бухгалтерии, финансов, называемые аудиторами. Аудиторов в отдельных случаях направляют государственные органы контроля для ревизии, если возникает подозрение, что в своей финансовой деятельности, в бухгалтерском учете фирма нарушает законы.
Аудитор - независимый ревизор, контролирующий финансовую деятельность предприятия.
Артель - добровольное, чаще всего временное объединение небольшого числа людей для совместного выполнения работ, осуществления трудовой деятельности на коллективных началах.
Банкротство – несостоятельность, отказ предпринимателя платить по своим долговым обязательствам из-за отсутствия средств; финансовый крах, разорение. 
Бизнес-план - это документ, который описывает все основные аспекты будущего коммерческого предприятия, анализирует все проблемы, с которыми оно может столкнуться, а также определяет способы решения этих проблем.
Бизнес-портфель – набор видов деятельности и товаров, которые определяют профиль компании.

Инвестиция - это денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, лицензии, кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуаль​ные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской деятельности в целях получения прибыли.
Инвесторы - это субъекты инвестиционной деятельности, осуществ​ляющие вложение собственных, заемных или привлеченных средств в форме инвестиций и обеспечивающие их целевое использование.
Индивидуальный предприниматель - зарегистрированное в этом ка​честве в установленном порядке физическое лицо (гражданин РФ, иностран​ный гражданин, лицо без гражданства), осуществляющее предприниматель​скую деятельность непосредственно. 
Коммерческие организации -  название хозяйственных обществ и товариществ, производственных кооперативов, торговых и других организаций, занимающихся предпринимательством, бизнесом, имеющих основной целью своей деятельности извлечение прибыли.
        Кредитор- это банк или иная кредитная организация, которая на основании кредитного договора предоставляет денежные средства заемщику с условием возврата этой денежной суммы и уплатой процентов на нее кредитору.
Лизинг - договор финансовой аренды, по которому арендодатель обязуется приобрести в собственность указанное арендатором имущество у определённого продавца и предоставить арендатору это имущество за плату во временное владение и пользование.

Лицензия - специальное разрешение на осуществление конкретного вида деятельности при обязательном соблюдении лицензионных требований и усло​вий, выданное лицензирующим органом юридическому лицу или индивидуаль​ному предпринимателю.
Лицензирование - мероприятия, связанные с предоставлением лицен​зий, переоформлением документов, подтверждающих наличие лицензий, при​остановлением и возобновлением действия лицензий, аннулированием лицен​зий и контролем лицензирующих органов за соблюдением лицензиатами при осуществлении лицензируемых видов деятельности соответствующих лицензи​онных требований и условий.
Лицензиат - юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, имеющие лицензию на осуществление конкретного вида деятельности.
Пайщик - член кооператива, товарищества или иной организации, вла​деющий паем в ее имуществе.
Предпринимательская, деятельность - самостоятельная осуществ​ляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получе​ние прибыли от пользования имущества, продажи товаров, выполнения работ и услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве в установленном зако​ном порядке.
Рентабельность предприятия - показатель эффективности использо​вания основных средств предприятия, производственных ресурсов. Общая рентабельность предприятия определяется как отношение прибыли к средней стоимости основных и оборотных средств.

Себестоимость продукта - общая стоимость изготовления продукта, которая включает прямые издержки на сырьё и издержки на труд плюс на​кладные расходы. Себестоимость продукта базируется на фактических из​держках, сопряжённых с производством продуктов, или на предполагаемых издержках на производство продукта в ближайшем будущем.

Соискатель лицензии - юридическое лицо или индивидуальный пред​приниматель, обратившиеся в лицензирующий орган с заявлением о предос​тавлении лицензии на осуществление конкретного вида деятельности.
Уставный капитал - это зафиксированная учредительными докумен​тами и оцененная в рублях сумма всех вкладов, которые учредители (учреди​тель) решили объединить (выделить) при создании юридического лица.
Учредители - организаторы дела, основатели фирмы, общества; физи​ческие и (или) юридические лица, создающие новую организацию по собствен​ной инициативе и привлекающие к участию в нём вкладчиков капитала. Учре​дители могут и сами вносить свой капитал в создаваемое общество.



Юридическое лицо - это организация, которая имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени

приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные пра​ва, исполнять обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.
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