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	III Всероссийский форум

«Молодежный инновационный центр-2012»


Форма представления участниками инновационного проекта 

Форма А

(данная форма рекомендуется для инноваторов, процесс создания компаний которыми находится на “посевной” стадии – компания находится в стадии формирования, имеется лишь проект или бизнес-идея, идёт процесс создания управленческой команды, проводятся НИОКР и маркетинговые исследования)

	Форма А.  Требования к представлению инновационного проекта 

	1. Название проекта, тип инновации (новый товар, новая услуга, новый метод производства, новый метод управления, новый рынок, новый источник сырья)

	2. Лицо, ответственное за реализацию проекта (ФИО, должность, реквизиты)

	3. Описание проекта

	3.1. Интеллектуальная собственность по теме проекта (патент, права переданы (получены) по лицензионному договору, подана заявка на предполагаемое изобретение, имеется секрет производства (ноу-хау)) (не более 1 стр.)

	3.2. Научно-техническая часть проекта (подробное описание, не более 8 стр.), в т.ч.:

· научно-техническая задача, на решение которой направлен проект 
· научная новизна предлагаемых в проекте решений 
· современное состояние исследований и разработок по данному направлению 
· ожидаемый результат, описание, основные технические параметры новых видов или качественного изменения продукции (услуг), появляющихся в результате выполнения проекта в сравнении с существующими аналогами, в том числе мировыми     
· основные публикации по теме проекта, краткое описание предыдущих работ исполнителей по тематике проекта

· планируемый срок завершения НИОКР

· требуемое финансирование для завершения НИОКР

	3.3. Коммерциализуемость научно-технических результатов (краткое описание с указанием источников информации, не более 4 стр.), в т.ч.:

· ситуация на внутреннем и внешнем рынках, имеющиеся аналоги 
· сравнение с 3-5 важнейшими конкурентами по 4-6 параметрам (в виде таблицы)
· конкурентные преимущества, отличия от аналогов
· возможные объемы продаж и цены конкурентов
· стратегия продвижения, приоритетные ниши
· контингент покупателей, предполагаемый объем рынка (для каждой ниши)
· каналы продаж (для каждой ниши)
· предварительные прогнозы выручки
· предварительные оценки необходимого объема финансирования коммерциализации
· требуемые производственные мощности (ориентировочно), основное оборудование
· требования к лицензированию вида деятельности (Федеральный закон от 08.08.2001  № 128-ФЗ  «О лицензировании отдельных видов деятельности»)

· требования к сертификации  продукта (Постановление Правительства РФ от 1.12.2009 № 982 “Об утверждении единого перечня продукции, подлежащей обязательной сертификации, и единого перечня продукции, подтверждение соответствия которой осуществляется в форме принятия декларации о соответствии”)          

	4. Характеристика команды исполнителей проекта, в т.ч.:

· наличие опыта проведения НИОКР        
· наличие опыта внедрения разработок в производство и организации продаж    


